


CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

Il primo passo per auviare un business online ¢ identificare un prodotto o
servizio che desideri vendere. Questo processo richiede una ricerca di
mercato approfondita per scoprire quali prodotti sono attualmente in
domanda, quali problemirisolvono, e chisono potenziali clienti.

Azioni daintraprendere:

- Utilizza strumenti come Google Trends, Amazon Best Sellers, e ricerche
su piattaforme di e-commerce peridentificare i prodotti pitivendutiele
tendenze emergenti.

- Rnalizza i tuoi concorrenti per capire quali prodotti offrono e come i
promuaovono.

- (onsidera nicchie specifiche dove [a concorrenza € meno infensa ma
c'e comunque una domandasignificativa.
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| dieci migliori siti weh dove fare
acquisti online per il tuo e-commerce:

Alibaba

AliExpress

Oberlo

SaleHoo

Dhgate

Worldwide Brands
Spocket

Amazon Best Sellers
eBay Wholesale Lots
Made-in-China



CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

Una volta individuato Il prodotto o servizio che intendi vendere, valuta la
sua fattibilita commerciale. Considera costi di produzione, margini di
profitto, logistica, e fornitori. In questa fase, e cruciale definire come il tuo

Per creare un business plan efficace in 5 punti,
ecco | passaggi chiave da sequire:

prodotto si differenzia dai concorrenti e come risponde a una necessita 1. Definisci |a Visione e |a Missione
specificadel mercato. 2. Analisi di Mercato

3. Descrizione del Prodotto o Servizio
Azionidaintraprendere: 4. Prano di Marke’ring e Vendite

- (ontatta fornitori o produttori per ottenere preventivi e informazioni 5. Piano Finanziario

suitempidiproduzione e spedizione. c q . . .
- Creaun prototipo del prodotto (se necessario) e testalo con un piccolo eguendo quesfi cinque passagg chiave, potral
sviluppare un business plan solido che fi aiutera

gruppodi clienti perraccogliere feedhack. _ . a chiarire [a fua visione, capire il mercato e la
- Valuta i costi complessivi, compresi produzione, spedizione, concarrenza, definire [a fua strategia di

stoccaggio, e marketing, per assicurarti che 1l tuo business sia marketing e vendite, e pianificare le fue risorse
redditizio. finanziarie per 1l successo a lungo termine.
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CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

La fua identita dibrand e cio che differenzia il tuo business dai concorrent Una brand identity unica si distinaue per
e attira 1 clientl. In questa fase, dovresti definire il nome del tuo brand, Il J JUEP

logo, i colori, e il tono della comunicazione che utilizzerai per coinvolgere il diversi eIe.menT.| Fh!ave chg cpnTnbmscono d
tuo pubblico farget creare un'identita riconoscibile, coerente e

memorabile per Il marchio.

Azioni daintraprendere:

- Sviluppa un logo professionale e una palette di colori coerente che Ecco gli elementi principali che rendono
riflettanoivalorie lamissione del tuo brand. unica una brand identity:

- Definisci il tono della tua comunicazione (formale, informale, 1. Nome del Brand
divertente, serio) in base al pubblico che intendiraggiungere.

- (reauna strategia di marketing che includa | canali piu appropriati per
raggiungere 1| fuol potenziali clienti (social media, SEO, content
marketing, ecc.).

2. Logo e Simboli

3. Color Palette (Palette di Colori)
4 Tipografia (Font)

b. Voce e Tono del Brand
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CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

Il tuo sito web ¢ 1l cuore del tuo business online. Deve essere ben strutturato, facile da navigare e ottimizzato per la conversione.
Scegliuna piattaforma die-commerce che siadattialle tue esigenze (es. Shopify, WooCommerce, Wix) e crea un sito che rappresenti

almeglioiltuo brand.

Azioni da intraprendere:
- Scegliuna piattaforma die-commerce che sia infuitiva e adattaal tuo budget e livello di competenza tecnica.

- (reapagine di prodotto dettagliate condescrizioni chiare, immagini dialta qualita, e recensioni dei clienti.
- (onfiguraunsistema di pagamento sicuro e affidabile per permettere ai clienti diacquistare facilmente 1 tuoi prodotti.

Peso dell’Ecommerce sul totale
delie vendite retail nel mondo
(2015-2026)

Famie grabice: Stavsta
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CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

Una volta che il tuo sito web e pronto e 1 tuoi prodotti sono disponibili, € il momento di lanciare ufficialmente il tuo business
online. Utilizza strategie di marketing digitale per attirare 1 primi clienti e generare traffico verso il tuo sito web.

Azioni daintraprendere:

- Lancia una campagna dimarketing sui social media e Google Ads peraumentare [a visibilita del tuo sito web.

- Offri promozioni dilancio, sconti o omaggi per incentivare 1 primiacquisti e ottenere recensioni.

- Utilizza I'email marketing per costruire una lista di contatti e mantenere i clienti aggiornati sulle novita, offerte e contenuti di
valore,

Lancia una Campagna di Marketing su Social Media e Google Ads

Definizione del Pubblico Target: Prima di lanciare la campagna, identifica il tuo pubblico target ideale (es.
efa, interessi, geolocalizzazione, comportamenti online).

Creazione degli Annunci: Prepara creativita accattivanti (immagini, video, copy) per i tuoi annunci sui social
media (Facebook, Instagram, LinkedIn, ecc.) e Google Ads.

Segmentazione e Targeting: Utilizza il targeting avanzato di Google Ads e delle piattaforme social per
~ raggiungere persone interessate ai fuol prodotfi/servizi. Puoi anche usare il retargeting per reindirizzare gli
utenti che hanno gia visitato il tuo sito.

Budget e Durata: Stabilisci un budget ?iornaliero 0 totale per la campagna e decidi la durata della stessa.
A_IIolg;:l]_rTg fgnld[Tﬂa peg gliannunci social che per Google Ads fi permeftera di coprire piu canali e aumenfare la
visibilita del sito web.

Monitoraggio e Ottimizzazione: Usa strumenti di analisi per monitorare le metriche chiave (TR,
conversioni, Cosfo per acqmsumne?. Ottimizza gli annunci in base ai risultati ottenuti, apportando modifiche
LSS LLULISNE  alle creativita, al targeting o alle offerte.
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CREA UN BUSINESS ONLINE PARTENDO DA ZERO

Seguendo questi 5 passi, potrai avviare Il tuo business online partendo da zero, mettendo In
afto una strategia ben strutturata che ti quidera nella scelta del prodotto giusto, nella
costruzione di un'identita di brand forte, nella creazione di una piattaforma di vendita

performante, e nell'attrarre clienti grazie a tattiche di marketing efficaci e mirate.

Vuoi un aiuto personalizzato per iniziare? Confattami per una consulenza privata e scopri come
possiamo sviluppare insieme |a fua strategia di business online!
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